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Maiz a precio justo

n precio justo es aquel en el que todos los eslabones de la cadena
productiva pueden comprary vender con un margen tal, que les
haga rentable participar en la cadena de produccion del maiz

Sin duda no estamos ajenos a la complicada
situacién que enfrentan nuestros productores de
maiz del ciclo Otofionvierno, en donde se que-
daron con costos elevados de produccién, pero
los precios de venta simplemente se les vinieron
para abajo en la Bolsa de Chicago, referente de
los precios para el maiz de todo el mundo, inclui-
do el nuestro, sumado a una fuerte apreciacién del
peso, lo que ha generado que los productores bus-
quen ejercer presién para obtener un precio justo
por su cosecha.

Pero 3qué es un precio justo?

Les comparto lo que me dijo una mujer produc-
tora hace ya varios afios en un evento de produc-
tores de maiz en el estado de Veracruz, donde tu-
ve la oportunidad de ser ponente sobre el tema de
coberturas de precios ante poco més de 500 pro-
ductores de maiz.

Recuerdo que estaba exponiendo mi visién so-
bre los productores como empresarios del cam-
po, alo que ella reaccioné en tono molesto, re-
clamdndome cémo era posible que me refiriera
a ellos como empresarios, cuando los producto-
res eran siempre los més fregados en la cadena
productiva.

En ese momento le contesté a la sefiora amable-
mente preguntandole si ella o alguno de los més
de 500 productores que se encontraban reunidos
en este evento, sembraban maiz para perder di-
nero. De hecho, les pedi a todos que levantaran
la mano los que sembraban maiz con la intencién
de perder dinero.

Evidentemente, nadie levanté la mano. Acto se-
guido, pedi que levantaran la mano los produc-
tores que sembraban maiz con el objeto de tener
utilidades y dar una buena calidad de vida a sus
familias. Todos levantaron la mano. De inmediato
pregunté: 3Acaso no es lo que hacen los empresa-
rios en cualquier negocio?

La sefiora me contestd que el problema era que
no se les pagaba un precio justo por su maiz, por
lo que yo le pedi que me indicard cudl seria un
precio justo a pagarles. Me contest sin titubear:
“El més alto posible”.

Siyo le hiciera la misma pregunta a los consu-

midores, scudl cree que seria la respuesta? Evi-
dentemente para los consumidores, el precio justo
para el maiz seria el més bajo posible. De igual
manera, si le preguntdramos a los vendedores de
semilla, ellos nos contestarian que el precio justo
para venderles a los productores seria el més alto;
sin embargo, en este caso los productores nos con-
testarian que el precio justo para pagar la semilla,
seria el mas bajo.

Cuando somos compradores, TODOS quere-
mos pagar el precio mds bajo, pero cuando so-
mos vendedores TODOS queremos vender al
precio mds alfo. Los bancos que prestan a los pro-
ductores quieren que éstos vendan a precios sufi-
cientes para que puedan recuperar sus créditos.

Alfinal del dia, le dije, el precio esté determina-
do por varios factores como son la oferta y deman-
da del producto, el clima que influye sobre si ha-
bré mucho o poco maiz, el fipo de cambio, ya que
el maiz se cotiza en délares, la situacién econémi-
ca global y local que determina la oferta y deman-
da, los costos de produccién, conflictos geo politi-
cos como lo que estd sucediendo en la importante
zona productora de maiz en Ucrania y la guerra
que fienen con Rusia, el precio de los energéticos
y un sinfin de factores més.

Un precio justo es aquel en el que todos los es-
labones de la cadena productiva pueden comprar
y vender con un margen fal, que les haga rentable
participar en la cadena de produccién del maiz.
Desde el que siembra y vende la semilla, el que
produce el maiz y hasta el que lo consume.

Desafortunadamente el precio justo para cada
uno es diferenfe y por lo tanto, y para enfrentar to-
dos los factores que ya mencione, es importante
que TODOS administren sus riesgos usando las
coberturas de precios para fijar un precio que ase-
gure su renfabilidad.

La semana pasada el maiz tuvo un repunte infe-
resante por varias razones, enfre ellas preocupa-
ciones por un clima seco en la franja maicera de
Estados Unidos. Esta alza temporal puede ser una
buena oportunidad para fijar precios.

“Més vale cobertura en mano, que ver los pre-
cios volando”.
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