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Valor de exportaciones crecié 5.6% en primeros cinco meses

Me¢xico desplaza
a China como el

principal proveedor
de mercancias a EU

®|a participacién de los productos enviados por México a Estados
Unidos representaron 15.4% del total de sus importaciones.

®F| TMEC dio ventajas a México y Canadé en
comercio en el contexto del nearshoring: USTR

Desde el 2019, con la guerra comercial EU-China, la proveeduria desde el pais
asidfico bajé, lo cual aproveché México para ser el principal abastecedor.

EU | Importaciones de mercancias desde
sus principales socios, ene-may | % DE
LAS IMPORTACIONES TOTALES DE DOLARES
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a China

Mcéxico destrona

®Durante los primeros

cinco meses del afo

la participacion de los
oroducios mexicanos en las
compras estadounidenses
batid récord al alcanzar uno
proporcion de 15.4%

|
Roberio Morales

roberio.morales@eleconomista.mx

€xico bati6 récord en su parti-

cipacion en el total de importa-

ciones de productos a Estados

Unidos de enero a mayo de 2023,

con 15.4%, informo este juevesla
Oficina del Censo.

Ademas, México se mantuvo como el primer
socio comercial de esa nacion y su primera fuente
de compras externas.

Las exportaciones de mercancias de México asu
vecino del norte fueron de 194,947 millones de do-
lares en los cinco primeros meses del afio actual, lo
que supone un aumento 5.6% interanual.

Por el contrario, los otros dos socios principales
de Estados Unidos tuvieron caidas en ese mismo
indicador: China registré un descenso de 24.3%,
a168,631 millones de ddlares, y Canada tuvo una
bajade 3.2%, a175,494 millones.

De ese modo, la cuota de mercado de Méxi-
co en las importaciones estadounidenses superd
ala conseguida por China (13.4%) y Canada (13.9
por ciento).

Tras caer 20.7% en €l 2020, las exportaciones
mexicanas al pais vecino del norte subieron 29.7%
en el 2021y 20.3% en el 2022, considerando los
primeros cinco meses de cada afio.

En términos regulatorios, Estados Unidos da
preferencia a su comercio intrarregional. A nivel
global, tienen 14 acuerdos de libre comercio vi-
gentes con 20 paises. El principal avance desde
2018 fue la conclusion y aplicacion del acuerdo re-
visado con Canadd y México (T-MEC), que susti-
tuyo al Tratado de Libre Comercio de América del
Norte (TLCAN).

Fue la primera vez que Estados Unidos modifi-
c0 o actualizo de manera exhaustiva un acuerdo de
libre comercio vigente.

Retrospectivamente, México alcanzo sumas al-
ta participacion en el total de importaciones esta-
dounidenses de bienes en 2019, el afio previo a la
pandemia de Covid-19 (14.3%), mientras que la
rebanada de China llego a tener un tamafio mucho
mayor (21.6%, tanto en 2015y 2017).

A suvez, el mejor resultado de Canadd en la ul-

tima década ocurrio en 2014,
cuando fue de 14.9 por ciento.
En los ultimos cuatro afios,
Estados Unidos también mo-
difico sus Acuerdos de Libre
Comercio suscritos con la Re-
publica de Corea y Marruecos.
No se modificaron otros acuer -
dos, aunque Estados Unidos,
segun la Organizacion Mun-
dial de Comercio (OMC), sigue
dialogando con sus asociados
en acuerdos comerciales acer-
ca de cuestiones relativas a la
aplicacion, las disposiciones la-
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borales y ambientales y otras
cuestiones relacionadas con el
buen funcionamiento de los
acuerdos.

En los ultimos afios, Estados
Unidos ha anunciado o enta-
blado negociaciones para con-
certar nuevos tratados de libre
comercio con la Union Euro-
pea, Reino Unido y Kenia, pe-
ro al dia de hoy todavia no han
concluido.

A mediados de 2022, 1a Ad-
ministracion del presidente es-
tadounidense, Joe Biden, esta-
barevisando los objetivos de las
negociaciones con Reino Unido
emprendidas por la Adminis-
tracion anterior.

LaRepresentacion Comercial

de Estados Unidos (USTR) es-
td examinando ademas con el
gobierno de Kenia los siguien-
tes pasos para estrechar la re-
lacién de comercio e inversion
entre los Estados Unidos y el
pais africano. La administra-
cién del presidente Joe Biden
no tiene negociaciones en cur-
so sobre un acuerdo de libre co-
mercio con la Union Europea.

México como mercado
De enero a mayo del afio en
curso, Estados Unidos expor-
t6 productos a México por un
valor de 133,163 millones de
dolares, a Canada por 146,240
millones y a China por 62,366
millones.

Consecuentemente, la par-

ticipacion de México en el co-
mercio de bienes (exportacio-
nes mds importaciones) con
Estados Unidos fue de 15.6%
alo largo de los primeros cin-

co meses de 2023, seguida por
la que tienen Canada (15.3%) y
China (11.0 por ciento).

A suinterior, el Producto In-
terno Bruto (PIB) de México
disminuy6 8.0% en términos
reales durante el 2020, reflejan-
do los efectos economicos ne-
gativos de la pandemia de Co-
vid-19 y meses de restricciones
alaproduccion y movilidad im-
plementadas en ciertos esta-
dos para evitar la propagacion
del virus.

Al afio siguiente, México ex-
hibi6 una recuperacion gradual
de los efectos economicos de la
pandemia, con un aumento del
PIB de 4.7% en términos reales
y con un desempefio de creci-
miento heterogéneo entre sec-
tores economicos.

En 2022, el PIBde México au-
mento 3.0% en términos reales,
reflejando un aumento de la de-
manda interna, especialmen-
te del consumo privado, y de la
demanda externa.

Sélo en el mes de mayo de
2023, México también fue el
primer socio comercial de Es-
tados Unidos, con una parti-
cipacion de 15.9%, seguido de
Canada (15.7%) y China (10.8
por ciento).

En los tliimos afios, Estados
Uriidos b anunciode oen-
tablodo negociadiones para
coheeriar nueves Tattdos de i
bre-eomercio.con i Unidn Eu-
ropegs, Reino Unido y Kenta,
ﬁero aldiorde hoy todavia no
e

i eonichiids.

Sélo durarite ol
mesde mayo de
2023, México fam:
bién fus el primer
socic comereial de
Estados Unidos,
gon unvvelumen de
negoeios de méds
de 328,000 mi-
lloresdedélares,

@ und
pattielpacion de
15:9%; le-siguieron
Canadd [15.7%)
¥ Ching {10.8 por

ciento].

Continta en siguiente hoja

2.0

POR CIENTO

crecié el valor de las
exporfaciones mexi-
canas a EU de enero
a mayo.
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POR CIENTO
disminuyeron las
exporlaciones de
China a EU durante
los primeros cinco
meses del afio.
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Se suman México _Bulanzn comercial de ‘
’ d mercancias con EU, ene-may | MILES
recoras DE MILLONES DE DOLARES

194.9

b

De forma inédita, en

el 2023 México se estd
posicionando como el
principal proveedor de
mercancios de Estodos
Unidos, dejondo otrds
mds de una década de
liderazgo Chino, que
uleanzo su cispide entre
el 2015y el 2017: en
correlato, el superdvit
tomercial mexicano tocé
un nuevo récord a mayo.

principales socios, ene-may | % DE LAS IMPORTACIONES
TOTALES
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EU | Top 5 de socios comerciales, enero-mayo,
2023 | MILES DE M 5

PAlS EXPORTACIONES | AR. %0 | IMPORTACIONES | k. %0 ToTaL var. %

Mexico ‘ 133.2‘ 0.8 194.9‘ 5.6 323.]‘ 3.6

Conada 1462 | 1.7 1755 -3.6 3217 -1.3
China ‘ 624 I 4.0 1686/-24.4 12310 -18.4
o Mlemonia | 322 | 8.8 66.9| 18.4 991 | 15.1
n Jupén ‘ 1.2 | -5.7 59.4‘ 4.5‘ 90.7 ‘ -4.7
Otros 4324 | 0.6 597.5| -5.1 10298 -2.8

Totul ‘ 837.6‘ 1.1 12628 -5.6 21004| -3.1
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México sigue
ganando terreno en
el sector transporte a
EUy ha sustitvido el
suministro de productos
asidticos.
FOTO: AFP.
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Influyé renovar normas ambientales y laborales

El1 T-MEC aventajo a
M¢éxico vy Canada en el
nearshoring: USTR

Roberio Morales
roberto.morales@eleconomista.mx
1 Tratado entre México,
E Estados Unidos y Canada
(T-MEC) aventajé a Mé-
xico y Canada para aprovechar
las oportunidades de la reloca-
lizacién (nearshoring), destaco
este jueves Katherine Tai, re-
presentante comercial de la Ca-
saBlanca.

Tai hizo esta declaracion en
una conferencia de prensa vir-
tual en Cancun, donde parti-
cipa en la tercera reunién de la
Comision de Libre Comercio del
T-MEC.

“Tanto México como Cana-
dd son, en nuestra opinion, so-
cios importantes en la reloca-
lizacion, y creo que el hecho
de que nos hayamos tomado la
molestia de renovar estas dis-
posiciones reforzadas sobre nor-
mas medioambientales y nor-
mas laborales en estos nuevos
mecanismos para elevar dichas
normas, significa que esta cola-
boracion entre Méxicoy Canadd
estd especialmente bien posicio-
nada en términos de avanzar en
una visién en torno a larelocali-
zacion”, dijo Tai.

Vigente desde julio de 2020,
el T-MEC moderniz6 el Tratado
de Libre Comercio de América
del Norte (TLCAN, en vigor des-
de1994), actualiz6 lasnormas de

origen e incorporo disposicio-
nes para regular cuestiones ta-
les como el comercio digital, la
competitividad, las pequefias y
medianas empresas y las bue-
nas practicas de reglamentacion.

También confirio a las obli-
gaciones laborales y ambien-
tales una importancia central
en el propio tratado al prescri-
bir el pleno cumplimiento de las
correspondientes disposicio-
nes y supeditarlas a mecanis-
mos de solucion de controver-
sias actualizados.

Tai expuso que la relocaliza-
cion estd generando una conver-
sacion importante en el dmbito
del comercio mundial.

“Se refiere a la atencion que
todos nosotros tenemos en tratar
de hacer que nuestras relaciones
comerciales y nuestros patrones
de formacion sean mas resisten-
tes de nuevo, porque estd cla-
ro que habrd mas choques a los
sistemas que vienen en el futu-
roy a todos nos gustaria apren-
der las lecciones de un par de
afios muy dolorosos que hemos
experimentado juntos en tor-
no a la deslocalizacion cerca-
na”, agrego.

Desde una perspectiva dife-
rente, Tai dijo que la regiona-
lizacion es tal vez otra manera
de describir la deslocalizacion
cercana, asegurandose de que

Continta en siguiente hoja

las cadenas de suministro estin
completas y mds cerca para ha-
cer frente a los riesgos que sur-
gen en forma inesperada.

Por otro lado, Tai expreso que
las restricciones recientes que
impuso México a las importa-
ciones y exportaciones de maiz
blanco, con aranceles de 50%,
no han afectado a Estados Uni-
dos, por las reglas del T-MEC;
sin embargo, afiadio que la base
pararestringir el comercio de los
productos agricolas biotecnolo-
gicos de EU, incluido el maiz, si-
gue siendo un problema.

Sobre este asunto, Estados
Unidos y Canada iniciaron el
proceso de solucion de contro-
versias contra México al am-
paro del T-MEC. “Estamos im-
pugnando la base sobre la que
Meéxico estd restringiendo el
comercio de estos productos
porque, en nuestra opinién, y
como creemos que estd cien-
tificamente justificado, es-
tos productos son seguros y no
deberian restringirse”, dijo.

Katherine Tai, representante
comerelal de la Cesa Blarca,
participa eh la teresia reunidn

de la Comisién de Libre Co-
mercio:del TMECy que se lle-
v i caboren Carcdn,
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@ Tanto M¢éxico como

Canad: son, en nuestra opi
nion, socios importantes cn
Ia relocalizacion, Ia cual cs
i generando una conversa
ciéon importante en el ambi
to del comercio mundial”.

Katherine Tai,
REPRESENTANITE COMERCIAL DE LA CASA BIANCA
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Raquel Buenrostro, titular
de la SE, y Katherine Tai,
representante comercial de la
Casa Blanca. romo: especia.
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