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| comercio entre México y Es-
tados Unidos podria alcan-
zar el tillén de délares {bi-
llén, en espaiol), si se hace
lo adecuado, pronostica el
presidente de la American Society of
Mexico, Larry Rubin.

El T-MEC es un gran instrumento
y ha posicionado a México como el
primer socio comercial de Estados
Unidos.

El comercio entre México y Esta-
dos Unidos alcanzé en 2022 la cifra
histérica de 779 mil 308 millones de
délares.

Tal cantidad representa un creci-
miento de 17% respecto al monto
registrado en 2021.

Las estadisticas son del Buré de
Censos de Estados Unidos.

De acuerdo con los nimeros que
publica la secretaria de Economia en
su Monitor Comercial del T-MEC, ba-
sados en las estadisticas del Buré de
Censos de Estados Unidos, entre ene-
roy noviembre del afio 2023, México
registré un comercio total con Estados
Unidos por 738 mil 393 millones de
délares.

Con ese monto, México se colocé
como el primer socio comercial de
Estados Unidos con 15.8% de parti-
cipacién.

En ese mismo lapso de 2023, el dé-
ficit comercial acumulado de Estados
Unidos con México se ubicé en 139
mil 579 millones de délares, lo que
significé un incremento anualizado
de 17.1% con respecto del mismo pe-
riodo de 2022.

Canadd registré un comercio total
con EU por 712 mil 795 millones de
délares y se ubicé en el segundo lu-
gar con el 15.2 por ciento.

China registré 528 mil 936 millo-

nes de délares y cayé al tercer lugar,
con el 11.3 por ciento.

El comercio entre México y Estados
Unidos pasé de enero a noviembre
del 2018 —al inicio del sexenio lope-
zobradorista— de 536 mil 186 millo-
nes de délares a 738 mil 393 millones
de délares, entre enero y noviembre
del 2023.

En virtud del T-MEC, se ha mante-
nido el dinamismo en los flujos comer-
ciales y las cadenas de suministro de
la regién de América del Norte.

Y en el contexto de la guerra co-
mercial entre Estados Unidos y China,
se han abierto nuevas oportunidades
para México.

México estd ganando relevancia
en la coyuntura global actual.

De ahi que el pronéstico de Larry
Rubin, podria cumplirse en no mucho
tiempo mds.

En dias pasados, el representante
de las empresas estadounidenses en
México participé en el foro: “Bajio
Day”, uno de los muchos eventos que
organiza El Gran Bajio, una agencia

de promocién empresarial y de relo-
ciones piblicas encabezada por Ju-
lio Di-Bella, Federico Quinzaios

y Marcelo Lépez.

Esta organizacién lleva tres afios
impulsando al Bajio mexicano como
la mejor regién de América Latina
para el desarrollo y la inversidn, ba-
sado en su potencial empresarial,
comercial e industrial en sectores cla-
ve como la aerondutica, automotriz,
agroindustrial, biotecnoldgico, far-
macéutico, logistico, data, energético,
tecnolégico, educativo y cultural.

Ahi, Rubin revisé la relacién bilate-
ral entre Estados Unidos y México, los
problemas de migracién y seguridad
entre otros.

Destacé el momento positivo que

traerdn los nuevos gobiernos de am-
bos paises para los préximos afios.

Comenté que en la revisién del
T-MEC el préximo 2026, los gobier
nos de cada pais seguramente lleva-
ran su propia agenda.

Respecto de las perspectivas de
los cambios en México confié en que
sean los mejores para el pais.

Advirtié que el nearshoring es una
gran oportunidad para que México
que avanza a una velocidad de 120
kilémetros por hora, lo haga a entre
150y 180 kilémetros por hora.

Plante la necesidad de realizar
cambios regulatorios. Puso el ejem-
plo de la investigacién clinica que
atrae 200 millones de délares, pero
con mayor eficiencia regulatoria po-
dria atraer 4 mil 500 millones de
délares.

También subrayd que México com-
pite con el sur de Estados Unidos para
atraer las inversiones de la relocaliza-
cién y sefialé que una sola compaiiia
{Samsung) que recientemente se ins-
talé en Texas invertird 40 mil millones
de délares para semiconductores

Tiene razén el presidente de la
American Society of Mexico, para
aprovechar todas las oportunidades
del T-MEC, especificamente de la re-
lacién de México con Estados Unidos
y el nearshoring, México, tiene que
tomar las mejores decisiones.

Hay materias especificas que re-
presentan “papas calientes” en la
relacién bilateral en el dmbito ener-
gético, en el tema del maiz transgé-
nico y en general en las decisiones
que pudieran afectar el ambiente de
negocios entre las dos naciones.

La Reforma Judicial que busca
aprobar el gobierno lopezobradoris-
ta, también podria afectar la relacién
bilateral.

Ojalé que en México se tomen las
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mejores decisiones, para avanzar
mucho més répido en la infegracién
norteamericana y aumentar los bene-
ficios derivados del comercio, las ex-
portaciones y las manufacturas para
nuestro pais. Veremos.
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