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Presiona EU
al aguacate
con mas
ohstaculos

NALLELY HERNANDEZ

Los productores de aguaca-
te con vocacion exportado-
ra enfrentan un panorama
cada vez mds complicado:
aunque aumentan los envios
al extranjero, reciben menos
por cada kilo y deben cum-
plir mayores requisitos para
comercializar su fruta.

De acuerdo con la Secre-
taria de Agricultura y Desa-
rrollo Rural (Sader), entre
enero y agosto los voliimenes
exportados crecieron, pero
el valor de las operaciones
disminuyé cada mes frente
a 2025.

A esta presion se suma la
obligatoriedad del Certificado
Laboral para la Agroexporta-
cion (CLA), para acreditar la
inscripcion de sus trabajado-
res en la seguridad social. Ade-
mas, productores de Michoa-
can frenaron los cortes ante
riesgos asociados con el gu-
sano barrenador y el cumphi-
miento sanitario para exportar.

El Grupo Consultor de
Mercados Agricolas (GCMA)

advirti6 que, tras reabrir opera-
ciones en Michoacén, enfren-
ta la presion de competidores,
posibles restricciones de Esta-
dos Unidos -su principal mer-
cado-y menor rentabilidad por
el tipo de cambio externo.

Para 2026 se prevé que
el volumen exportado crez-
ca 22 por ciento respecto a
2025; sin embargo, el precio
por kilo bajaria de 2.88 a 2.35
ddlares, es decir, una reduc-
cién de 18.5 por ciento. Asi,
el valor de las exportaciones
caeria 0.5 por ciento.

“Exportar mas volumen
con menor valor unitario y
mayores exigencias de cum-
plimiento puede estrechar
los margenes, aun cuando
crezca la actividad”, sefiald
el GCMA.

Estados Unidos concen-
trd 87 por ciento de las expor-
taciones mexicanas en 2025.

En California, los pro-
ductores locales impulsan un
cupo arancelario estacional
para limitar las importacio-
nes entre el mes de marzo y
septiembre.
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