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LANA OFRECERA SEGUROS, MICROCREDITOS, PARA EL RETIRO
Cabity acercara los servicios financieros
a sus conductores a traves de una fintech

096.

Belén Saldivar
EL ECONOMISTA

LA APLICACION de movilidad Ca-
bify informo que, a través de una
nuevalfintech, busca acercar dife-
rentes servicios financieros a sus
socios conductores. Lana serd la[fir]-
a través de la cual Cabify ofre-
cerd a sus conductores diversos ti-
pos de servicios financieros, como
productos de[ahorrd para el retiro,
seguros, microcréditos entre otros.

“Atendiendo a la voz de los so-
cios conductores sobre soluciones
financieras y convencidos de la re-
levancia de la tecnologia dentro del
sector economico en lasociedad ac-
tual, Cabify se suma al universo[fil-
[fecH en beneficio de sus conductores
por medio de la creacion de iniciati-
vas piloto de servicios comerciales y
financieros”, indic61a app.

En su momento, Ramoén Esco-
bar, director general de Cabify Mé-
xico, adelanto a El1 Economista que
en Cabify se buscaba ayudar a sus
conductores a acceder a los servi-
cios financieros y aumentar la for-
malidad en este sector.

“Los temas de inclusion finan-
ciera son clave para que esta indus-
tria siga creciendo. Hacer que los
conductores phorren], ganen mis,
tengan una mayor certeza de su
operacion, de sus activos”, declaro.

Explic6 que las pruebas pilo-

to empezaron a inicios de este afio,
por lo cual, el 2019 es muy impor-
tante para Cabify México y pa-
rala estrategia que va a seguir pa-

raotorgar a sus socios conductores
mejores servicios.

Agrego que con Lana buscan
crear es una wallet, en donde los
socios puedan acceder a diferentes
productos y tener un control eco-
nomico acorde a sus necesidades.

“En el caso de los préstamos,
casi 80% de nuestros conductores
activos aplicd para alguno. Este afio
va a ser clave, porque también es
un afio de mucha competencia en
donde generar este tipo de iniciati-

vas no solo solucionard y atenderd
las peticiones de los trabajadores,
sino que también nos dara venta-
jafrentealacompetencia”, agrego.
Eldirector general de Cabify Mé-
xico indic6 que hacia adelante bus-
cardn ayudar de una manera a los
trabajadores para que puedan tener
acceso a la seguridad social, asi co-
mo a algun crédito hipotecario.
“Con esta apuesta queremos
reafirmarnos como una empresa
que busca hacer las cosas de forma
diferente, pensando siempre en
brindar 1a mejor oferta de movili-
dad, autoempleoy calidad de vida.
Estamos seguros de que, por medio
del trabajo en conjunto con Lana,
daremos un gran paso al ofrecer

a nuestros conductores una ga-
ma extensa de servicios financie-
ros, mejorando sustancialmente
suscondiciones laborales”, agrego.

LEY EINTECH ABRE LA PUERTA

Lana es parte del grupo Maxi Mo-
bility, también duefio de la app de
Cabify, y serd probada por primera

vez en México, para operar poste-
riormente en otros paises en donde
Cabify tiene mayor presencia.

“México se ha establecido como
el principal agente de crecimiento
dentro del ecosistema latinoame-
ricano del[fintecRl”, indico Cabify.

De acuerdo con la ultima edi-
cion del[FintecH Radar, realizado
por Finnovista, México se posicio-
no por arriba de Brasil y resulto ser
el pais que aporta la mayor canti-
dad de negocios de emprendi-
miento basado en tecnologia fi-
nanciera, con 394.

“La Ley [Fintech| abre la puer-
ta para probar iniciativas en todos
los sentidos. México es muy abier-
to alainnovacion a adoptar nuevas
tecnologias, y con la Ley [Fintech
hay certeza operativa y legal, las
reglas son claras”, acot¢ Escobar.

Por su parte, Juan Camilo Pine-
da, country manager de Lana en
México, afiadio que las[fintechlestin
revolucionando el mercado finan-
ciero, 1o cual esuna gran oportuni-
dad paralanueva fintech.

De los con-
ductores de
Cabify, 80% ha
aplicado pa-

ra alglin prés-
tamo. FOTO:
SHUTTERSTOCK
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