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Mcxico va es el primer
socio comercial de EU

» Comercio entre Mexico » Se beneficia del impacto

y EU sumo 308,886 mdd que genera la guerra

en ¢l lapso enero-junio. comercial China-EU.
NUESTRO PAIS SE AFIANZA COMO PRIMER SOCIO DE SU VECINO DEL NORTE

China cede a México su
liderato en el mercado de EU

Beneficiadas por la guerra comercial entre Washington y Pekin, las exportaciones mexicanas al mercado
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estadounidense mantuvieron una tendencia positiva durante el primer semestre del afio

Roberto Morales
EL ECONOMISTA

MEXICO SE coloco comoel primer
socio comercial de Estados Unidos
en el primer semestre del 2019, be-
neficiado por la guerra comercial
entre Estados Unidos y China.

Durante la primera mitad del
afio, el comercio de mercan-
cias (importaciones mds expor-
taciones) entre México y su ve-
cino del norte sumo 308,886
millones de dolares, superando a
Canadd (306,697 millones) y Chi-
na (271,044 millones), segtin datos
del Buro del Censo.

México se ha beneficiado de
la guerra comercial entre las dos
mayores potencias del mundo, al
tiempo que mantiene una tenden-
cia positiva en sus ventas al merca-
do estadounidense, mientras que
la de Canada a ese mismo destino
resulté negativa en el primer se-
mestre del afio en curso.

Enlaultima década, del 2008 a
2018, Estados Unidos tuvo un ma-
yor dinamismo (66.3%, en for-
ma acumulada) en el comercio de
mercancias con México que el que

CP.

registré con China (61.4%) o Cana-
da (3.4 por ciento).

Estados Unidos se encuentra
en el proceso de ratificacién de un
nuevo tratado comercial con Méxi-
co y Canadd, a la vez que ha esca-
lado su guerra comercial con Chi-
na. El Tratado de Libre Comercio de
Ameérica del Norte renegociado, el
cual se firmé el 30 de noviembre del
2018 y se renombro como el Trata-
do entre México, Estados Unidos y
Canadd (T-MEC), requerirfa la im-
plementacion de la legislacion pa-
raentrar en vigor en Estados Unidos.

El T-MEC aborda nuevos asun-
tos, como el comercio digital y las
empresas estatales, aumenta los
requisitos de contenido de Amé-
rica del Norte para vehiculos, am-
plia el acceso al mercado en la agri-
cultura y reduce las obligaciones

de Estados Unidos en dreas como
la inversion y las compras guber-
namentales. Algunos miembros
del Congreso estadounidense bus-
can cambios en las disposiciones
laborales, ambientales, de cum-
plimiento y de propiedad intelec-
tual en la industria farmacéutica,
mientras que otros estdn a favor de

implementar el T-MEC en su for-
ma actual.

Por ahora, el conflicto comer -
cial entre las dos grandes potencias
econodmicas ha generado opor-
tunidades coyunturales para Mé-
xico, quien supero a China en ex-
portaciones de productos a Estados
Unidos en marzo, un hecho que no

ocurria desde julio del 2003.

El pasado jueves, el presiden-
te Donald Trump anuncié que
impondra aranceles adiciona-
les de 10% sobre importaciones
de productos chinos valorados en
300,000 millones de délares a par-
tir del 1 de septiembre.

Mientras tanto, continuaran las

negociaciones entre ambas poten-
cias para cesar la guerra comercial.
En el 2018, Estados Unidos im-
porté productos de China por un
valor de 562,852 millones de do-
lares, por lo que de cumplirse la
amenaza de los 300,000 millones,
se gravaria a 95% del total de im-
portaciones estadounidenses pro-
cedentes de ese pais asidtico.
Desde el 1 de junio pasado en-
traron en vigor los nuevos aran-
celes chinos sobre 5,410 produc-

Continda en siguiente hoja

Pagina 1 de 2

$ 128193.00
Tam: 741 cm2

2019.08.05



CP.

& EL ECONOMISTA

05.08.2019

Fecha Seccién

Empresas y Negocios

Pagina

PP-20

tos estadounidenses, por un monto
de 60,000 millones de dolares. Los
impuestos aduaneros se aplican
con tasas de 10%, 20% y 25 por
ciento. Ya China cobraba arance-
les a productos de Estados Unidos
por unos 110,000 millones de dola-
res, los cuales entraron en vigor en
tresetapas. En forma desglosada, la
primera fase inicio el 6 de julio del
2018 por 34,000 millones de do-
lares; la segunda, vigente desde el
23 de agosto, abarco productos por
16,000 millones, y la ultima, a par-

tir del 24 de septiembre, cubrié una
suma de 60,000 millones.

MEXICO SOBRESALE

En cuanto a las importaciones es-
tadounidenses de productos du-
rante la primera mitad del 2019, las
de México escalaron 6.3% a tasa
interanual, para ascender a179,612
millones de doélares. En contraste,
las originarias de China fueron por
219,044 millones de dolares, una
caida de 12.4%, y las provenien -
tes de Canada retrocedieron1.1%,

NUEVA FOTOGRAFIA

El ascenso de México como principal socio comercial de EU este afio se explica per un aumento de sus exportaciones a
ese destino, pero también por un descenso de las ventas de ese pais a China y viceversa.

EU: comercio de mercancias con sus principales socios
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a158,143 millones de dolares.

En sentido contrario, las expor -
taciones estadounidenses presen-
taron caidas con sus tres principa-
les socios comerciales: las dirigidas
a Canadd bajaron 2.8% (148,554
millones de ddlares), las envia-
das a México descendieron 1.7%
(129,274 millones) y las embarca-
das a China se desplomaron 18.9%
(64,107 millones).
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Lejos de elimi-
nar el déficit co-
mercial esta-
dounidense, los
arancelesalos
productos chi-
nos soélore-
configuraron
las fuentes del
déficit.
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