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EXISTEN 6.9 MILLONES DE PERSONAS QUE NO HAN PODIDO ACCEDER A UNA SOLUCION HABITACIONAL

Sociedad Hipotecaria Federal alista
estrategia para atencion a no afiliados

Se busca que por cada peso que aporte un potencial beneficiario, el pancd de desarrolld destine otro peso

096.

Fernando Gutiérrez
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LA SOCIEDAD Hipotecaria Federal
(SHF) alista una estrategia para po-
der atender al sector de no afiliados
mediante diversas modalidades, en
la que se priorizaria impulsar el fi-
nanciamiento para el desarrollo de
lotes con servicios, microcrédi-
to para mejora de vivienda y cons-
truccion comunal.

En entrevista, Martin Celaya,
director de Intermediarios Finan-
cieros y Desarrolladores de 1a SHF,
indico que esta estrategia represen-
taria alrededor de 15,000 millones
de pesos, de un total de 80,000 mi-
llones que este organismo prevé de-
rramar durante este 2019.

“Se presento (ante senado-
res) una estrategia para poder ha-
cer programas que, segun el nivel
de necesidad especifica que ten-

ga el sector del acreditado final, se
puedan dar apoyos, incentivos o
subsidios.

“Somos un [5aNCd de segumdd
[pisd. Tenemos una meta de colo-
cacion de 80,000 millones de pe-
sos este aflo, delos cuales llevamos
30,000 millones colocados. En-
tonces, los recursos estdn y la ne-
cesidad existe”, detallo en entre-
vista Celaya.

De acuerdo con Celaya, en dicha
estrategia lo que se buscaria seria
priorizar la atencion de los inter-
mediarios financieros con el sector
de no afiliados a ningtin esquema
de seguridad, situacién en la que

se encuentran 6.9 millonesde per-
sonas que no han podido acceder a
una solucion habitacional.

“Después de un diagnostico,
empezamos a trabajar un producto
que se adectie a la forma de operar
de las intermediarias financieras
y que realmente alivie necesida-
des reales de un sector, sobretodo
del de no afiliados, que al final de
cuentas tiene limitaciones para ac-
ceder al crédito”, refirio.

En este contexto, Celaya aco-
10 que se buscaria también la aten-
cién con dos nuevas modalidades,
el financiamiento parael desarrollo
de lotes con servicios y la parte de
la construccion comunal.

“(La estrategia) va hacia un sec-
tor de bajos ingresos, en donde po-
damos impulsar desde (créditos
para) lotes con servicios, micro-
crédito para mejora y la parte de
construccion comunal”, explico el
funcionario de la SHF.

CERRAR BRECHAS

Celaya detall6 que la intencion de
esta estrategia de SHF es apoyar el
desarrollo de vivienda, con modali-
dades poco atendidas, ademasde in-

centivar el desarrollo econdémico de
la construccion.

“Buscamos vehiculos para ce-
rrar ese tipo de brechas e incen -
tivar la economia en la parte de la
construccion, dando facilitado-

res para la accesibilidad del crédi-
to para el intermediario y para las

personas, para despu€s generar un
impacto social o econdmico”, afia-
dio Celaya.

El funcionario sostuvo que es-
ta estrategia podria partir desde
el enfoque en el que por cada peso
que aporte un potencial beneficia-
rio estelbancdde desarrolld destine
otro peso, con el fin de incentivar
la accesibilidad a soluciones ha-
bitacionales. Afiadi6 que posible-
mente en el tercer trimestre del afio
se anuncie dicha estrategia.

Hace algunas semanas, se
anuncio que la SHF también pre-
para un esquema de la mano con
entidades[bancariag, con el fin de
poder atencion a trabajadores de la
economia mixta, es decir aquellos
que cuentan con un empleo formal
y tienen algun ingreso extra.
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@ Se presentd (ante sena-
dores) una estrategia pa-
ra poder hacer progra-
mas que, segtn el nivel de
necesidad especifica que
tenga el sector del acre-
ditado final, se puedan
dar apoyos, incentivos o
subsidios”.

Martin Celaya,

director de Intermediarios
Financieros y Desarrolladores
dela SHF.
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