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México el gran mercado de AL para
procesamiento de pagos Credencial

Fernando Gutiérrez

EL ECONOMISTA

EL MERCADO mexicano es vis

to por empresas extranjeras como
el gran ecosistema en América La
tina para hacer negocio en temas
de soluciones de medios de pago y
procesamiento de éstos debido a
que en el país todavía gran parte de
las operaciones se hace en efectivo
además de que cuenta con una re
gulación adecuadapara brindar al
ternativas y depender menos del
dinero físico indicó Carlos Gorleri
director de Credencial

En entrevista el directivo de la
empresa que brinda soluciones de
medios de pago comentó que más
allá de la Ley Fintech México tiene
una buena regulación en cuestión
de agregadores y de procesamien
to de pagos que hace a esta empre
sa tener buenas perspectivas sobre
su incursión en el país

En la actualidad Credencialbrin
da indirectamente servicios de pro
cesamiento de pagos a casi 9 millo
nes de mexicanos por medio de las
marcas con las que tiene alianzas y
es el tercer procesador de pagos sólo
por debajo de E Globaly Prosa

Credencial es unacompañía de
origen francés y argentino Opera
mos en 13 países y México es una
plaza importante para nosotros
Es una de las plazas modernas con
mejor regulación en medios de pa
go agregadores y ahora en el tema
fintech detalló Gorleri

Credencial opera en 13 países y
México representa alrededor 35 o
40 del total de su volumen tran

saccional de pagos en la región de
América Latina

De acuerdo con Gorleri Creden
cial es unaempresa que ofrece solu
ciones a comercios que no son aten
didos por los bancos y que además
se encuentran en lugares donde to
davía hay un área de oportunidad

por lo que ha establecido alranzas
con diversos jugadores que estánen
dichas regiones como las entidades
de ahorro y crédito popular

Hay distintos jugadores tanto
en aceptación como emisión pero
hayuna concentración en lo que es
México y las principales ciudades
por lo que hay mucho por hacer en
los pequeños y medianos estados

Credencial se basaen las alian

zas y tiene 20 nuevos programas
para desarrollar en México
Todavía hay un área de servir a
500 000 comercios más en elmer
cado mexicano comentó

APUNTA A INCLUSIÓN

Según Gorleri Credencial busca ir
más allá de los lugares donde los
bancos ya están posicionados por
lo que una de sus metas es apoyar a
la inclusión financiera con el apo
yo a intermediarios no bancarios e
incluso a empresas de tecnología
financiera para brindarles solu
ciones de pago

México tiene unagranconcen
tración en el sector bancario y los
bancos tienen sus procesadores En
definitiva ese mercado ese seg
mento va a seguir funcionando
nosotros apuntamos a inclusión fi

nanciera al segmento subbancari
zado El segmento delmercado
del intermediario no bancario tra

dicional es el que solicita solucio
nes especializadas y en definitiva
Credencial es una compañía de so
luciones especializadas comentó

Gorleri detalló que en la actuali
dad los intermediarios no bancarios
necesitan contar con soluciones de

pago de acuerdo a su capacidad por
lo que recientemente le fue autori
zado por el regulador financiero un
esquema de coemisión por el cual
los intermediarios pueden acceder
y así tener su esquema adecuado a
suoperatividad

Es un programa de coemision
donde cualquier entidad fintech
sofipo sofom socap puede ser
virse de nuestro programa donde
le damos número de tarjetas ope
ratividad en las redes donde le da
mos wallets servicios de adqui
rencia En 90 días tiene corriendo

su programa Es único explicó el
directivo de Credencial

Asimismo Gorleri se considera
listo para atender al segmento de
las fintech brindándoles solucio
nes de tecnología que por sí solas
les podrían resultar con altos cos
tos sin tener el respaldo de unaem
presa como la que representa

Respecto alas comisiones Gor
leri detalló que en México se ubi
can entre 2 5 y 3 y se consideran
en la parte media baja en América
Latina
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