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BETTERWARE
Se listara
en BIVA

300.

Antes de que concluya
el afo, Betterware

dard uno de sus mas
importantes pasos, que
es listarse en la Bolsa
Institucional de Valores,
asegurd Luis Campos,
presidente ejecutivo de
la compafiia.

ENTREVISTA CON LUIS CAMPOS

Betterware define estrategia:
listarse en BIVA y expandirse

POR ERENDIRA ESPINOSA
erendira.espinosa@glmm.com.mx

Listarse en la Bolsa Institu-
cional de Valores (BIVA) es
uno de los grandes pasos
que Betterware estd por dar
antes de que concluya 2020,
ademds estd estrenando un
nuevo centro de distribu-
cion y debutard en comer-
cio electronico, permitiendo
que los clientes hagan com-
pras directamente desde su
propio portal, ademas, la
empresa ya estd trabajando
en su expansion internacio-
nal, aseguré Luis Campos,
presidente ejecutivo de la
compafia.

- “Estamos invirtiendo en
un nuevo centro de distri-
bucion en donde tenemos
aproximadamente ocho
hectdreas, en las afueras de
Guadalajara, va a ser auto-
matizado al mdximo que es
posible, estamos invirtiendo
fuerte también en tecnolo-
gia para nuestra distribucion,
para todo lo que es la entre-
ga en toda la Republica. Es-
tamos siendo capaces de

que nuestros distribuidores
sepan exactamente cudl es
el punto en que estd su pe-
dido, a que horalo van a
recibir, tenemos un softwa-
re que nos permite que ras-
treen minuto a minuto”, dijo
el ejecutivo.

El centro de distribucion
requerird una inversion de
entre 35y 40 millones de
dolares y hace cuatro sema-
nas la empresa comenzo a
trasladar parte de sus ope-
raciones, por lo que serd en
enero de 2021 cuando esté
operando en su totalidad.

Ademds, el ejecutivo
adelant6 que antes de que

concluya 2020 lanzardn una
plataforma digital, que va a
permitir a los clientes com-
prar directamente, el pedido
llegara al distribuidor Bet-

terware mas cercano, quien

se encargard de llevar el arti-
culo al domicilio del cliente.

NUEVOS TERRITORIOS

En entrevista, Luis Campos
adelanto que, en un plazo
de cinco afios, Betterware ya
debe tener presencia en La-

Foto: Especial

tinoamérica, por lo que estu-
dian en qud pais podrian ser
mds exitosos.

Hasta el momento, dijo,
tienen un programa piloto
cn Guatemala, pero la meta
es estar presentes en territo-
rios con potencial. "Estamos
haciendo una prueba piloto
en Guatemala, desde hace
seis meses, para de ahi ala
car Centroamérica. Quere-
mos estar cuando menos en
Perd y Colombia, que juntos
son un mercado de consumo
interesante, cuando menos
cstar en cinco anos”.

Actualmente 80% de los
productos que vende Bet-
terware se mandan a hacer
a China y el 20% restante se
hace en México, sin embar
g0, el objetivo de Campos cs
cambiar esa proporcién.

“Estamos trabajando en
producir en México, somos
una marca que comerciali-
za de manera directa al con-
sumidor. Estamos no sélo
certificando fdbricas, sino
aquellas que vemos que (e -
nen posibilidad, estamos
empezando a apoyarlas”.
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A LISTARSE

& Betterware espera listar sus LA TACTICA

acciones en BIVA este mes,

sin que medie oferta publica. ket b

clientes y distribuido-
res la empresa cuen-
ta no solo con expertos
en ventas, sino con an-
tropologos sociales,
actuarios y geogra-
fos, estos uitimos han
mapeado 56 mil pe-
quenas zonas en don-
de tienen oportunidad
de comercializar sus
productos.

# En el segundo trimestre,
cuando mds impacté el co-
vid-19 a la economia, sus
ventas aumentaron 82.1% a
mil 436 millones de pesos.

Luis Campos,

‘ presidente
ejecutivo de

' Betterware.
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