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Favorece la pandemia
al negocio del hogar

ARELY SANCHEZ

La pandemia ha genera-
do que la firma mexicana
de venta directa Betterware
crezca a ritmos de mas de 80
por ciento en ventas y acele-
re su plan de expansion hacia
Latinoamérica.

Luego de convertirse en
la primera firma mexicana
en debutar en el mercado
bursatil estadounidense Nas-
daq, Betterware ticne como
su siguiente meta expandir
su alcance.

“La pandemia solo vino
a acelerar ain mas el creci-
miento fuerte que ya traia-
mos. Nuestras lineas de pro-
ductos son para dar orden,
resolver espacios, la gente al
estar en casa se dio cuenta de
que este concepto de ordeny
limpieza en el hogar es muy
importante, por lo que creci6
la demanda de nuestros pro-
ductos”, apunt6 Luis Campos,
CEO de la firma.

Revel6 que, dado que el

modelo de negocio de Bet-
terware es replicable, la com-
paiiia incursionara en otros
mercados latinoamericanos,
donde Colombia sera el pri-
Imer paso.

Desde su perspectiva, la
compaiiia serd capaz de man-
tener un crecimiento acelera-
do este afo, ante la perma-
nencia de la necesidad de
mantener orden y limpieza
en los hogares, pero sobre to-
do al sumar nuevos asociados.

En entrevista, Campos re-
vel6 que en 2019 Betterware
inici6 la construccion de un
nuevo centro de distribucion
de 70 mil metros cuadrados
en El Arenal, en la zona co-
nurbada de Guadalajara, que
estara listo para el proximo
afio y significard una inversion
por 40 millones de dolares.

Dijo que quiere diversifi-
car su produccion que actual-
mente se concentra en China
en mas de 70 por ciento y su
plan es traer mas produccion
a México.

Acelera Infonavit _
para lograr meta
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