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Deterioro
economico
limita venta

de autos
El presidente de Mazda

espera ano desafiante
para la industria; su
marca preveé crecer 6%
SARA CANTERA

—sara.cantera@eluniversal.com.mx

A casiun afio del inicio de la pan-
demia del Covid-19, el deterioro
de la economia, mas evidente, y
el alza de precio de los autos li-
mitan su cometcializacién, dijo
Miguel Barbeyto, presidente y di-
rector general de Mazda.

Eldirectivo consideré que 2021
sera otro afio desafiante para la
industria automotriz, pues en
enero las ventas disminuyeron
23%y en febrero se espera un re-
sultado similar.

“Sigue la pandemia, lo impor-
tante es la salud, pero la afecta-
cién al sisterna economico esta
pegando cada vez mas en todo
mundo, sin excepcion.

“Elafio pasado, eneroy febrero
fueron muy buenos; febrero in-
cluso no fue de decrecimiento y
finalmente creimos que yano ha-
bfa una tendencia negativa en
ventas, y en marzo todo se vino
para abajo”, explicé Barbeyto, en
entrevista con EL UNIVERSAL.

El afio pasado, la industria au-
tomotriz sumé cinco afios segui-

dos de retroceso en ventas.

Mazda cerr6 2020 con la co-
mercializacion de 46 mil 117 ve-
hiculos, 23% menos que un afio
antes. En enero, vendi6 3 mil 769
vehiculos, 21% menos aunque
con una caida menor al prome-
dio de la industria.

Mazda estima que este afio se
venderan un millén de autos
nuevos en el pais, lo que repre-

senta un crecimiento de 6%, pero
que no serd de doble digito.

“Es el factor macroeconémico.
Hay desempleo, las tasas de in-
terés se han mantenido pero no
hay dinero, hay morosidad, la
gente estd stiper endeudada y
han subido de precio los vehicu-
los”, detallé Barbeyto.

En enero, la variaciéon anual -

del precio de los vehiculos fue de
8%, mientras que la inflacién ge-
neral fue de 3.5%.

Mazda no aumenté precios en
enero y febrero, pero el afio pa-
sado si, agregd Barbeyto, no sélo
por el tipo de €ambi@ sino porque
los materiales con los que se fa-
brican los autos como el acero, el
paladio o radio se han incremen-
tado e impacta en el precio.

Financlamiento

En este contexto, el -financia-
miento serd clave para impulsar
las ventas de Mazda en el pafs.

En los préximos meses larza-
r4n un programa para que el
comprador obtenga un financia-
miento y a los 24 o0 36 meses re-
grese el auto y renueve el finan-
ciamiento para llevarse otro.

La agencia tomard el vehiculo
anterior a buen valor y 1o pondra
a la venta como seminuevo.

“En un estudio postpandemia
vemnos que 43% de las personas
dejaron de usar Uber o Cabify y se
quieren hacer de un vehiculo, pe-
ro no tienen la liquidez”, indicé
Barbeyto. El afio pasado, las ven-
tas financiadas de Mazda pasa-
ron de 60% a 70%. @

i
:

Mazda logré i
vender 46 mil |
117 vehiculos e!
afio pasado, |

23% menos que

durante 2019, I

—

sanalwachicoliscal

m teevadir 500 map diarios

=pHEE;

Pagina 1 de 1

Tam: 1

27118.00
82 cm2

2021.02.18



