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Impacta pago de aranceles en Sudamérica

Resulta caro

exportar agro

E1 BID recomienda
crear oportunidades
con la Alianza del
Pacifico y Mercosur

FRIDA ANDRADE

Los costos de exportacién
agricola de México son los
segundos m4s altos en el con-
tinente americano, con un
indice de promedio de 186.3
puntos, de acuerdo con- el
Banco Interamericano de De-
sarrollo (BID).

Laregion de Sudamérica
es’la que registra los mayo-
res costos, con 198.1 puntos
en promedio, pues hay que
cumplir distancias mas lar-
gas y pagar aranceles.

“Esto se explica tanto por
los mayores costos de trans-
porte como por la ausencia
de preferencias arancelarias,
especialmente en el caso
del Mercado Comtn del Sur
(Mercosur)”, detallé el BID
en su informe “Oportunida-
des para promover el comer-
cio agroalimentario intrarre-
gional en América Latinay el

Caribe”, publicado en febrero.

Rafael Garcia, director de
la consultoria E & CEX, ex-
plico que al estar México en.
la parte norte del continente
son mas costosos los trasla-
dos hacia el sur, por lo que
es entre paises sudamerica-
nos donde existe un mayor y
mejor intercambio.

Ademas, no con todas las
naciones sudamericanas Mé-
xico tiene Tratado de Libre
Comercio, lo que implica que
debe pagar aranceles al in-
gresar a esos territorios.

Se estima que 73 por
ciento de las exportaciones

mexicanas corresponde’ a
productos basicos.

En ese rubro, Chile y Co-
lombia sobresalen como los
destinos mas atractivos en
la regioén, lo cual da la pau-
ta a desarrollar oportunida-
des dentro de la Alianza del
Pacifico.

En menor medida, existe
potencial para incrementar
los envios de agroalimentos
mexicanos a Centroamérica
y el Mercosur, conformado
por Argentina, Brasil, Para-

guay y Uruguay.

Entre los principales pro-
ductos para exportar estan
la carne bovina fresca des-
huesada, carne porcina con-
gelada (excluyendo canales
o medias canales y jamones
sin deshuesar), cerveza y pro-
ductos de panaderia.

El intercambio comer-
cial también depende de las
politicas publicas que se den,
asi como las caracteristicas
de los proveedores y prefe-
rencias de los consumidores.

“La intensidad de los flu-
jos de comercio agroalimen-
tario intrarregional depende
de factores vinculados con
las politicas publicas de ma-
nera directa (politica comer-
cial, infraestructura).

“Asi como de otros en los
que dichas politicas no tie-
nen incidencia o solo pueden
influir de manera indirecta
(ubicacion geografica, escala
de las empresas o los merca-
dos, desarrollo de marca, ca-
racteristicas de los proveedo-
res y los productos, preferen-
cias de los consumidores)”,
detall6 el BID.
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