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GRUPO CONSULTOR

La rentabilidad
ampo es

en el

el mayor desafio

POR ERENDIRA ESPINOSA
erendira.espinosa@gimm.commx

El campo mexicano es es-
tratégico, sin embargo, las
politicas publicas actuales
siguen sin garantizar su ren-
tabilidad, alert6 Grupo Con-
sultor de Mercados Agricolas
(GCMA).

“Aunque aporta 8.3% del
Producto Interno Bruto (PIB),
genera divisas, mantiene un
superdvit comercial y crece
mds que la economia, el sec-
tor agroalimentario enfrenta
menor produccion de gra-
nos, dependencia externa,
peso apreciado y programas
sin resultados productivos
verificables”, destacé GCMA
en un andlisis sobre este
tema.

Pese a que, en el Se-
gundo Informe de Gobier-
no, se reconoce al campo
como prioridad y se repor-
tan avances en apoyos, fer-
tilizantes, financiamiento,
acopio y abasto social; di-
chos programas contindan
midiendo su éxito por re-
cursos entregados y niimero
de beneficiarios, sin demos-
trar resultados suficientes en
productividad, produccién
sostenible, comercializacion
y rentabilidad.

“El campo mexicano no
pide depender permanente-

mente de subsidios. Requie-
re certidumbre para invertir,
producir, protegerse, comer-
cializar y obtener un ingreso
rentable”, sostuvo.

De acuerdo con la fir-
ma dedicada al andlisis del
sector agroalimentario, el
enfoque en el campo debe

pues al realizar la conversion
a pesos se recibe una menor
cantidad.

De tal forma que se redu-
ce el ingreso del productor
y exportador, la rentabili-
dad en moneda nacional, la
capacidad de cubrir cos-
tos internos, los recursos

cambiar de transferencias a disponibles para invertir y

productividad; del regalo de
insumos a paquetes tecno-
l6gicos, asi como del acopio
tardio a la comercializacion
antes de sembrar.

Aunado a ello se debe
medir produccion, sostenibi-
lidad y rentabilidad.

IMPACTO CAMBIARIO
GCMA alerté que el peso
fuerte puede generar efectos
negativos en el campo mexi-
cano, pues en dias recientes
el tipo de cambio ha alcan-
zado niveles por debajo de
los 17.00 pesos.

“La apreciacion del peso
puede presentarse como
una fortaleza macroeco-
nomica porque reduce el
costo en pesos de algunas
importaciones. Para el sector
agroalimentario, sin embar-
go, también constituye una
debilidad”.

La fortaleza de nuestra
divisa impacta al momen-
to de exportar en dolares,

tecnificarse y la competiti-
vidad frente a o(ros paises
exportadores.

DEPENDENCIA EXTERNA
De acuerdo con GCMA, Mé-
xico produce dnicamente
42% de los granos y oleagi-
nosas que consume e im-
porta 58% restante. Esta
dependencia representa
un riesgo frente a sequias,
conflictos geopoliticos, res-
tricciones comerciales,
volatilidad internacional, in-
terrupciones logisticas y mo-
vimientos cambiarios.

Frente a dicho panora-
ma, nuestro pais debe pro-
ducir donde tenga ventajas
comparativas y competiti-
vas, pero también reducir su
vulnerabilidad en granos bd-
sicos y oleaginosas.

En cuanto al T-MEC, dijo
que la revision debe pre-
servar el libre comercio, la
certidumbre juridica y las
medidas sanitarias con sus-
tento cientifico.
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Necesario, cambiar el enfoque:

@ De transferencias a

4

comercializacién antes de

productividad. sembrar.
® Delregalo de insumos a ® De programas excluyentes a
paquetes tecnoldgicos. instrumentos diferenciados
para todos.

® Del precio politico al ingreso
objetivo transparente. ® De contabilizar beneficiarios
a medir produccioén,

® Delacopio tardioala sostenibilidad y rentabilidad.

Medidas de politicas publicas:
Juan Carlos Anaya, @ Planeacién de ofertay @ Financiamiento oportuno.
Director del Grupo Consultor demanda.

de Mercados Agricolas. @ Seguro agricola.

* }Egtroeso objefivo o precio @ Asistencia técnica.
o Contratos anticipados de ® Reglas de calidad y entrega.
compraventa. ® Mecanismos frente a

) incumplimientos.
o Coberturas de precios. P

Pagina 2 de 2

2026.09.03



