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Sheinbaum
presenté plan
de garantia
para el maiz

® Reconocié que
habia riesgo de cri-
sis en el sector por
precios y sequia.

FOTCY CURRTOSCURD

Gobierno coordina acuerdo

Pactan plan para
garantizar precio
del maiz blanco

® £ sisema contempla compras anticipadas por confrato y precios
preferenciales de insumos para produciores

Arturo Rojas y Maria del Pilar Marfinez

empresas@eleconomista.mx

a presidenta de México,

Claudia Sheinbaum Pardo,

anuncio un acuerdo entre

productores, comerciali-

zadores, empresas provee-
doras de insumos y gobiernos federal
y estatales para ordenar el mercado
del maiz y garantizar un precio justo
paralos productores, luego de advertir
que el pais enfrentaba el riesgo de una
crisis en el sector agricola derivada de
la caida en los precios y la sequia.

Durante la firma del acuerdo parala
creacion del Sistema de Ordenamien-
to de la Produccion y Comercializa-
cién del maiz blanco “Precio Justo”, la
mandataria explico que el acuerdo sur-
gi6 tras varias reuniones impulsadas
por laempresaria Altagracia Gomez.
“Hoy estamos garantizando el pre-

cio justo, gracias a todas y todos uste-
des; que se pueda vender la tonelada
de maiz a un precio justo paralos pro-
ductores”, dijo. Subrayo que ademds se
trata de un acuerdo voluntario.

La presidenta detallo que los pro-
ductores acumulaban deudas luego de
dos afios de sequia, al menos, y por la
caidadel precio internacional del maiz,
situacion que provoco que el costo de
produccion superarael precio de venta.

“Cuesta poco mas de 6,000 pesos
producir la tonelada y se estaba ven-
diendo a 5,200 pesos en el mercado”,
explico.

Ademas del desplome de precios,
sefial6 que existia otro problema: las
empresas compradoras ya habian

llenado sus inventarios con maiz de
importacion mds barato, lo que dejo
a productores nacionales sin posibili-
dades de comercializar sus cosechas.

Debido a este escenario, el gobier-
no federal convoco a productores,
compradores, empresas de semillas,
fertilizantes y plaguicidas, asi como a
gobiernos estatales, para construir un
esquema de apoyo conjunto.

Elnuevo sistema tiene dos pilares: 1a
comercializacion anticipada por con-
trato y la construccion de un sistema
de venta de insumos a precios justos.

El primero consiste en que antes de
cada cosecha de maiz, se realizaran
compras anticipadas a precio justo,
mediante contratos libremente acor-
dados entre los distintos actores de la
cadena productiva.

Las empresas compradoras privi-
legiardn la adquisicién y consumo de
maiz blanco nacional antes de recurrir
alas importaciones.

Ademads, las empresas participardn
en los mecanismos de planeacion de
la produccion y comercializacion para
fortalecer la certidumbre, mejorar la
programacion de compras y promover
una comercializacion ordenada.

El segundo implica que agroindus-
trias y proveedores de insumos es-
tratégicos (semillas, fertilizantes y
agroinsumos) realizardn ventas di-
rectas a precio justo, dirigidas a las
personas productoras con el objetivo
de fortalecer 1a productividad, laren-
tabilidad y la innovacion tecnologica.

A través del nuevo esquema se pre-
v¢ la comercializacion de hasta siete
millones de toneladas de maiz blanco
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producidas en estados clave como Ja-
lisco, Guanajuato, Michoacdn, Tlax-
cala, Campeche y Sinaloa.

Participan mds de 61,000 produc-
tores y las principales harineras, las
mayores comercializadoras y las nix-
tamalizadoras, que representan mas
del 80% de la comercializacion formal
del maiz blanco

También concurren mds de 80 em-
presas, nacionales y extranjeras, pro-
veedoras de insumos, tanto de forma
individual como agrupadas en orga-
nizaciones como la AMSAC, PROCCYT,
SEMUAC, UMFFAACy ANACOFER.
Artifices
En el disefio del acuerdo también par-
ticiparon la Secretaria de Agricultu-
ray Desarrollo Rural y 1a Secretaria
de Hacienda y Crédito Publico, con el
objetivo de dar certidumbre a toda la
cadena productiva.

“El Sistema de Ordenamiento de
Produccion y Comercializacion de
Maiz Blanco, 'Precio justo’, como me-
canismo, permite la colaboracion en-
tre productores, compradores, pro-
veedores de insumos estratégicosy el
Gobierno de México”, dijo Columba
Jazmin Lopez Gutiérrez, titular de
Agricultura.

Mientras que la coordinadora del
Consejo Asesor de Desarrollo Eco-
nomico Regional y Relocalizacién
(CADERR), Altagracia Gomez Sierra,
aseguro que con la firma se rompie-
ron varios paradigmas, como que los
consumidores pecuarios no se podian
sentar en la misma mesa que molineros
y harineros.

“Se decia que no se podia hablar
de precios justos y solo de precios de
mercado”, dijo, quien es también pre-
sidenta del consejo de administracion
de Minsa, empresa harinera que forma
parte del acuerdo.

Cambio relevante: GCMA

Por su parte, el Grupo Consultor de
Mercados Agricolas (GCMA) informé
que el acuerdo del Sistema de Orde-
namiento de la Produccion y Comer-
cializacion de Maiz Blanco refleja un
cambio relevante en la politica agricola
al retomar mecanismos orientados a
brindar certidumbre de ingreso y ren-
tabilidad al productor.

Juan Carlos Anaya, director general
del GCMA y consejero de la empre-
sa carnica SuKarne (participante del
acuerdo), dijo que el modelo plantea
que el gobierno actue como facilita-
dor de un ingreso minimo mediante
coberturas de precios y seguros cli-
maticos parareducir la volatilidad que
enfrenta el sector.

De acuerdo con el analisis del orga-
nismo, esta estructura permite que las
empresas consumidoras planeen con
anticipacion sus compras de cosechas
nacionales a precios de mercado.

El GCMA sefiala que el esquema
busca la integracion de cadenas pro-
ductivasyy el fortalecimiento del abasto
interno.

“El éxito del sistema depende de
garantizar la comercializacion de las
cosechas nacionales en estados con
excedentes productivos y evitar des-
plazamientos por importaciones”,
concluyo Anaya.
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Sistema de Ordenamiento de la Produccion y Comercializacidn
del maiz blanco en México, “Precio justo”
Ciudad de México, 20 de mayo de 2026
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La presidenta Sheinbaum presents este miércole sel nuevo Sistema de Ordenamiento de la Pro-
duccidn y Comercializacién del maiz blanco, con la participacién de miembros de toda la cadena
de valor del sector. oo currroscuro
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